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Problema por resolver

Baja insercion de
Colombia a
cadenas globales
de valor

Alta Pocas

concentracion en exportaciones a
productos minero mercados
energéticos especializados

Oferta exportable
con bajo valor
agregado

Cadenas Globales de valor

Distribucion internacional

L Encadenamientos productivos
de la produccion

 Participacion de empresas de
varios paises

 Redes empresariales
Internacionales

« Alianzas estratégicas
Internacionales

« Especializacion
productiva

« Aprovechamiento de
ventajas comparativas

 Disminucion de costos

¢, Cuales productos de la oferta exportable de Colombia tienen potencial de participar en
cadenas globales de valor, especialmente en los mercados de Alemania, Corea y China?

Objetivos

General Determinar los productos de la oferta
exportable de Colombia con potencial de
participar en cadenas globales de valor en
los mercados de Alemania, Corea y China.
Especificos | ‘

>

Seleccionar bienes intermedios Configurar cadenas de valor
exportables de Colombia con para los productos
potencial de insercion a cadenas exportables seleccionados.

globales de valor

Valorar el potencial de los
bienes para vincularse a las
cadenas de valor en los
mercados de Alemania,
Corea y China

Determinar los requisitos de
iIngreso de los productos a
los mercados de Alemania,
Corea y China
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Metodologia empleada

Seleccionar productos bienes intermedios de Colombia que tengan
tendencia exportadora

* Productos con saldo comercial positivo rango de 2018 — 2022

 Que hayan realizado exportaciones en todos los afos entre el 2018
— 2022

 Que el promedio exportado entre los anos 2018 — 2022 sea igual o
superior a 50000 dolares

Para cada uno de los bienes intermedios se hace la asociacidon con
bienes finales

Los bienes INTERMEDIOS se asocian a partidas arancelarias a 4
digitos y los FINALES a subpartidas arancelarias a 6 digitos.

Se valora el potencial que tiene el bien intermedio en el mercado de
analisis, de acuerdo a los siguientes criterios:

. Producto con potencial en el mercado (PP): EI mercado
tiene saldo comercial negativo en el bien intermedio y saldo positivo en
el bien final.

. Producto sin potencial en el mercado (SP): EI mercado
tiene saldo comercial positivo en el bien intermedio.

Resultados esperados

En total se seleccionaron 53 agrupaciones productivas

29 productos colombianos se identificaron con potencial de
participar en cadenas de valor en el mercado ALEMAN, 18 se
derivan de actividades agroindustriales, que entran a participar
en cadenas de valor de la industria de alimentos procesados;
productos de higiene y belleza.

29 tienen potencial de participar en cadenas globales de valor
con COREA, en los sectores de alimentos procesados;
industria cosmetica y de aseo; industria electronica e industria
metalmecanica.

28 productos tienen potencial en el mercado CHINO,
asociados a actividades agroindustriales como el caso de
hortalizas, tabaco en rama y cueros de bovino y caprino;
harinas, aceites y margarinas. Otros productos tienen
potencial de participar en cadenas de valor de alimentos
procesados, de linea de belleza e higiene, prendas de vestir de
cuero.
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